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商，进行商机互推等。

对接部门：信息部（数字化中心，IT 等），人力，采购，销售，综合管理部（行政部），法务等。

工作成绩：23 年完成年度新签回款任务 125%；

2018.5-2022.8 e 签宝-杭州天谷信息科技有限公司

岗位：大客户销售

1.负责京津冀+东北区域，主要是北京区域的电子签章的新客户开发工作，完成目标客户的需求挖掘，

重点开发国央企客户，互联网，金融行业（银行+融资租赁+消费金融等）。

2.梳理需求，针对需求制定解决方案，并进行方案呈现讲解及 DEMO 产品演示。

协调内外部资源，解决项目推动中的问题，满足客户需求，解决痛点，提高客户满意度。

4. 渠道生态建联，完成区域目标客户的建联，渠道涉及 OA,CRM,HR,钉钉生态等。

跟进客户：通用医疗，中国航天下属航天长征；国家能源下属国能网信，中金支付，中核，吉林金服，

猿辅导，大元泵业，大搜车，黑龙江农信，盛京银行，远东宏信，海通恒信，瓜子，大北农，雅戈尔，

双杰电气，远大集团，康龙化成，东奥教育，金山，用友等等。

工作成绩：20 年完成年度回款任务 167%；21 年完成年度回款任务 125%；19 年完成率 100%；

标杆客户签单项目奖金多次

2015.4-2018.4 智慧星光-北京智慧星光信息技术有限公司

岗位：大客户销售

1.为政府、银行、企业等领域的客户提供了舆情、品牌、声誉管理解决方案，通过销售 SaaS、提供分

析报告、培训等服务，切实解决了客户的实际问题。

2.负责公司数科产品销售，针对于企业客户（公关公司，集成商，舆情公司等），提供 SaaS 产品道丁，

视频快搜等及数据产品（全文公开文本数据及视频数据）合作，

3. 针对公司产品特点，制定对应的行业解决方案，定位合适的落地业务场景，制定大客户的业务拓展

计划。

4.收集、了解和发掘客户需求,对客户合作情况进行动态跟踪，根据与客户的交流情况和具体要求，独

立制作解决方案；协调内部资源和外部需求的协调，满足客户业务需求。

5.维护和开拓新的销售渠道和新客户，自主开发及拓展上下游用户，深度了解挖掘客户需求

跟进客户：G端：山东省市区县公安局（肥城市公安局，费县公安局），宣传部(章丘区委宣传部），

安全生产管理局，检察院(宁阳市检察院），市场监督管理局；江苏省大数据局。

B端：百度，爱奇艺，鑫佳丰，网景盛世，击壤，慧䔀д户和
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